Greenway

Jeune pousse urbaine

En septembre 2010, un transporteur faisait ses
premiers pas sur le bitume parisien, avec des
véhicules 100 % électriques. Un choix exclusif.
18 mois plus tard, fort de ce positionnement
unique, Greenway veut «exporter» son modeéle
aLyon et a Lille. par £LoisELEYDIER

réé par le président du groupe
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100 % électrique, Greenway

Services poursuit sa croissance.
En un an et demi, la jeune pousse aux
racines parisiennes vise d’autres terri-
toires, avec une plate-forme a Lille, en
activité depuis janvier, et avec une ouver-
ture prochaine a Lyon. Sile marché de
léco-livraison urbaine n'en est qu’a ses
débuts, il s'annonce prometteur. Pour
Greenway, I'idée a germé en 2009. Euro-
dislog, prestataire logistique spécialisé
dans la distribution de supports internes
et externes, est alors sollicité par ses
clients pour réfléchir aux efforts possibles
en matiére d’écologie. Habitué a sous-
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traiter la partie de transport de son acti-
vité, Nicolas Morisse, directeur général
d’Eurodislog, se met en quéte d'un trans-
porteur répondant aux attentes « vertes »
de ses clients. « Nous n'en avons trouvé
aucun, assure Grégory Roman, cogérant
d’Europ’Express, prestataire de services
en transports urgents et fournisseur de la
société Eurodislog. Et nous nous sommes
alors dit qu'il y avait une place a prendre ».
Le groupe Horus Finance, qui a fait sa
réputation sur les logistiques de niche,
comme celle des ceuvres d’art avec sa
filiale André Chenue, dispose des com-
pétences en interne pour se positionner
sur ce créneau. Greenway Services sort
de terre en septembre 2010, avec Nicolas
Morisse comme directeur général et Gré-
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gory Roman comme directeur associé. Le
premier, directeur général d’Eurodislog
depuis pres de dix ans, a fait "ses classes"
dans la logistique industrielle en tant que
responsable Méthodes et Industrialisation
quelques années auparavant au sein de
Geodis. « A Iépoque, le président de Geodis
Logistics était Christian Da Costa Noble
(président du groupe Horus Finance a ce
jour, ndlx). I avait créé Eurodislog en paral-
léle et je l'ai suivi avec l'un de ses fils pour
m’occuper d’Eurodislog qui sommeillait
légérement », précise-t-il. Le second est
aussi cogérant de la société Europ’Express,
prestataire de services dans le transport
urgent et fournisseur de la société Euro-
dislog.

Succes rapide

Avec l'assise financiére du groupe Horus,
le portefeuille clients d’Eurodislog et les
compétences d’Europ’Express, le trans-
porteur 100 % électrique se déploie depuis
la porte de la Chapelle, en bordure du
périphérique parisien. Il revendique une
trentaine de clients, principalement a
Paris, grace a une quinzaine de véhicules.
« Le premier a nous avoir fait confiance,
sans étre un client d’Eurodislog au préala-
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